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1 JOHDANTO

Ammattikalastuksen saalis kulkeutuu kalakaupan kautta kulutukseen,
ja useimpien kalalajien hinnat mé&rdytyvdt markkinoilla. FKalan
markkinoiden muutokset ovat aiheuttaneet vakavia muutoksia kalas-
tustuloon. Tuoreina esimerkkeind ovat rehusilakan kysynnén muuttu-
minen ja luonnonlohen hintojen romahdus. Vapaakaupan lis&d&ntyesséd
mySs kalatuotteiden tullit poistuvat. ja kilpailu kalamarkkinoilla
kiristyy. Kalatalouden p&&toksentekij®iltd odotetaan, ettd he
pystyisivédt ennakoimaan markkinoilla tapahtuvia muutoksia. Kala-
kaupan markkinamekanismien tunteminen on edellytyksend oikeiden
pd&tbsten tekemisessd. Kalakauppaa ja kalan hinnanmuodostusta on

kuitenkin Suomessa tutkittu hyvin wv&hén.

Kalastajat ovat aina olleet kiinnostuneita kalastajahinnanmuo-
dostuksesta, koska kalan hinta on kalastustuloon oleellisesti
vaikuttava tekij# kalakantojen koon ja kalastettavuuden liséksi.
Kalastajan on luonnollisista syistd hyvin vaikea saada oikeaa
kuvaa kalan hinnanmuodostuksesta, koska siihen paikallisen tarjon-
nan lis#ksi vaikuttaa monta muuta tekij&&.

Tdmdn tutkimuksen tarkoituksena on selvitt8d siian kalastaja-
hinnanmuodostusta Merenkurkun kalatukuissa vuonna 1990. Tutkimuk-
sessa selvitetd&n kalastajahinnanmuodostukseen vaikuttavia teki-
joitd ja arvioidaan niiden vaikutusta kalastajahintaan. Tutkimus-
alueena on siian pddkalastusalue Merenkurkku. T&ss&d tutkimuksessa
Merenkurkulla tarkoitetaan rannikkoa Vaasan l&&nin eteldirajasta
Kokkolaan asti.

Tutkimus aloitettiin Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitoksen
Merenkurkun tutkimusasemalla maaliskuussa 1991. Tutkimuksen on
tehnyt taloustutkija Jari Set#ld ja Vaasan korkeakoulun ekonomi-
harjoittelija 0lli Klemola. Aineistoa tutkimukseen tai ehdotuksia
tutkimuksen sisdllostd saatiin mm. kalakauppiailta, kalatalous-
neuvénnalta ja -hallinnolta sekd tutkimuslaitoksen tutkijoilta.
Tekijdt kiitt&v&t kaikkia tutkimuksen toteuttamiseen osallis-

tuneita.



2. TAUSTAA
2.1 Siian kalastus

Suomen siikasaalis meressd oli vuonna 1990 noin 1.3 miljoonaa
kiloa, ja saaliin arvo noin 16 miljoonaa markkaa. Merenkurkun
osuus saaliista oli noin 700 000 kiloa. (Riista- ja kalatalouden
tutkimuslaitoksen saalistilasto 1990). Siian merkitys ammattika-
lastukselle on kasvanut viime vuosien aikana mm. siikasaaliiden
kasvusta, lohenkalastusrajoituksista ja turkistalouden lamasta
johtuen. Siian hintataso on myds pysynyt suhteellisen vakaana.

Merikalastuksen kannalta merkittdvid siikalajeja ovat vaellus- ja
karisiika. Vaellussiika kutee joissa ja vaeltaa meressd Etel§-
Pohjanlahdelle ja Ahvenanmerelle sydnn&kselle. Kasvukauden aikana
vaellusiiat nousevat takaisin synnyinalueelleen noin kilon painoi-
sina tai sitd isompina. Karisiika kutee meressi ja on vaellus-
siikaa paikallisempi laji. Karisiika kasvaa harvoin kiloiseksi.
Sen pohjoisemmat kannat kasvavat hitaammin ja j&#&vdt aikuisena
pienemm&ksi kuin eteldiset kannat. (Lehtonen 1981).

Tutkimusalueella on noin 500 ammattikalastajaa (Osterbottens
fiskarfdrbund 1990), joista suuri osa kalastaa siikaa. Siikaa
kalastetaan rannikolla pddasiassa verkoin ja rysin. Vaellussiikaa
pyydet&dédn kutuvaelluksen aikana siikaloukuilla ja pintaverkoilla.
Sybnndksen aikana vaellussiikaa kalastetaan my®s muilla verkoilla.
Pddosa Merenkurkun vaellussiikasaalista saadaan elokuussa. Etel&i-
sessd Merenkurkussa vaellussiian kutuvaellus alkaa jo heindkuussa
ja jatkuu Merenkurkun pohjoisosassa vield syyskuussa. Karisiikaa
kalastetaan eniten syksylld verkoilla. Karisiian saalishuippu on
lokakuussa. Kevd&lld huhti-toukokuussa Merenkurkussa on karisiian
Ja sydnntkselld olevan vaellussiian pienempi saalishuippu. Kari-
siikaa kalastetaan tihedmmill¥ verkoilla kuin vaellussiikaa, jos-
kin saaliina saadaan useimmiten my&s nuoria vaellussiikoja. (Leh-
tonen 1981, 1986).

2.2 Kalakauppa

Noin pucolet siian merisaaliista kulkeutuu markkinoille Merenkurkun
kalakauppiaiden kautta. Merenkurkussa on useita yrityksid, jotka
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ostavat sd&nnbllisesti siikaa kalastajilta. Kuvan 1 karttaan on
merkitty kalatukkujen ja jalostusyritysten sijainti sek# kokoluok-
ka siikaostojen mukaisesti. Merenkurkussa on myds yrittdjid, jotka
ostavat kalaa kalastajilta vdlitett&dvéksi, pienimuotoiseen jalos-
tukseen tai vdhittdismyyntid varten. L&&nin ulkopuoliset yritykset
ostavat lis&ksi jonkin verran siikaa suoraan Merenkurkun kalasta-
jilta. Merenkurkun yritykset ovat suhteellisen pienid, useat pie-
nimmistd perheyrityksii.

' KOKKOLA

%@ KASKINEN

Ruva 1. Merenkurkun kalatukut ja kalanjalostamot.
@ - siikaostot yli 100 000 kg/vuosi
@® = siikaostot 50 000 - 100 000 kg/vuosi
® siikaostot alle 50 000 kg/vuosi
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Merenkurkun kalakaupassa tapahtui 1980-luvulla huomattava muutos,
kun Vaasassa pitk#&n toiminut Vaasan kalaosuuskunta lopetti toi-
mintansa. Kalaosuuskunta ker&ili kalan Merenkurkusta Korsndsin ja
Maksamaan v&liseltd alueelta. Osuuskunnan kerdilyalueelle on
sittemmin perustettu useita uusia yrityksid, jotka yhdessd van-
hojen yritysten kanssa ostavat alueen kalan. Suuri osa uusista
yrityksistd on kalastajien tai saaristolaisten perustamia ja
omistamia yrityksii.

Toinen huomattava muutos kalakaupassa on siianjalostuksen
yleistyminen. Aiemmin l&hes kaikki siika myytiin kokonaisena ija
tuoreena pé&osin Eteld-Suomen videstbkeskuksien jakelutukuille
(Setdld ja Grahn 1984). Perinteisen savustamisen lis#ksi siikaa
fileoidaan koneella tai kdsin 3jo useassa kalaa sisd&nostavassa
tukussa. Tukuissa jalostettiin noin 15 % ostetusta siiasta vuonna
1989 (R6nn 1990). Siian jalostusmé#drd on nykyisin huomattavasti
korkeampi.

2.3 Yleistd siian hinnoittelusta

Kalakaupassa siiat hinnoitellaan kokoluokan mukaan. Siian
kokoluokitus on seuraava:

I-siika yli 800 grammaa perattuna
II-siika 400 - 800 grammaa perattuna
III-siika alle 400 grammaa perattuna

Merenkurkussa ainakin yksi yritys k&ytti wvuonna 1990 yli 1200
gramman peratusta siiasta kokoluokitusta 0, ja pohjoisen Meren-
kurkun alueella k#ytet&##n pienimmistid alle 250 gramman peratusta
siiasta luokitusta IV.

Ldhes kaikki siika ostetaan kalastajalta perattuna. Pienimmin
kokoluokan osalta saattaa olla yrityskohtaisia poikkeuksia. Kala-
tukut eivdt yleensd maksa eri tarkoitukseen kdytettivistd siiasta
eri hintaa. Kalastajille suunnatuista palveluista (esim. jHistd ja
kerdilystd) kalastajia ei yleensi erikseen veloiteta.



3 MENETELMAT

3.1 Yritykset

Tutkimuksen perusaineistona ovat Riista- ja kalatalouden tutki-
muslaitoksen kerddmdt kalan hintatiedot. Yritykset ilmoittavat
laitokselle kuukausittain kaloista maksetun keskihinnan. Kuusi
Merenkurkussa sijaitsevaa yritystd osallistuu hintaseurantaan.
Yksi suuremmista yrityksistd@ ei ole mukana hintaseurannassa.

Tutkimuksessa tarkasteltujen yritysten sisddnostomddrd oli noin
560 000 kiloa wvuonna 1990. Merenkurkun siikasaalis oli Oster-
bottens Fiskarfdrbundin r.f.:n (Pohjanmaan kalastusjd@rjestd) ldhes
kaikkien Merenkurkun alueelta kalaa ostaneiden yritysten ostoti-
lastoihin perustuvan arvion mukaan noin 1 000 000 kiloa vuonna
1990 (Osterbottens Fiskarfdrbund 1990). Riista- ja kalatalouden
tutkimuslaitos arvioi ammattikalastajien saalisilmoitusten pe-
rusteella siikasaaliin olleen 700 000 kiloa Merenkurkun alueella
vuonna 1990. Hintaseurantayritykset ostivat td@ten yli puolet koko
Merenkurkun saaliista.

3.2 Tarkasteluajanjakso

Siian kalastajahinnanmuodostusta selvitettiin p##osin vuotta 1990
koskevien tietojen perusteella. Vuoden 1990 kokonaisaalis Meren-
kurkussa oli aikaisempien l&hivuosien luokkaa. Kevédtkaudella saa-
tiin kuitenkin normaaleja saaliita vain eteldisessd Merenkurkus-
sa, ja rysdkalastuksen saaliit olivat etenkin Pohjois-Merenkurkus-
sa heikot. Siiankalastajien lukum@réd kasvoi vield vuonna 1990 mm.
turkistalouden laman vuoksi. Siian pyydyskohtaiset yksikk¥saaliit

olivat pienemm&t kuin wvuonna 1989.
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Merenkurkun siikasaaliit olivat vuosina 1985-90 Osterbottens fis-
karférbund r.f.:n arvion mukaan seuraavat:

Taulukko 1. Merenkurkun siikasaaliit wvuosina 1985-90,.

Vuosi Saalis
(1 000 kg)
1985 660
1986 689
1987 8§22
1988 1 103
1989 1 122
1990 1 000

Tutkimuksen tarkoituksena on l&hinni selvitt&d niitd hinnanmuo-
dostusmekanismeja, joihin saaliin vuosivaihtelut eivét olennaises-
ti vaikuta.

3.3 Hinnanmuodostustekijit

Tutkimuksessa oletettiin, ett# siian hinnanmuodostukseen vaikut-
tavat tarjonta, kysyntd, kilpailu, kustannukset ja kalastajat.
Kolmelta Merenkurkun yritysten kalakauppiailta tiedusteltiin
edelld mainittujen asioiden vaikutusta kalastajalle maksettavaan
hintaan ja mahdollisia muita kalastajahintaan vaikuttavia
tekijbitd.

Tarjonnan ja kysynnén todettiin olevan epdselvid ja vaikeasti
mitattavia késitteit8. Niiden asemasta tutkimuksessa tarkas-
tellaan mitattavia muuttujia; kalan sisd&nostomddrid ja myyn-
tihintoja. Hinnanmuodostuksen, oston ja myynnin yleisid periaat-
teita sekd& kustannusten ja kalastajien vaikutusta selvitettiin
kalakauppiaita ja kalastusjdrjeston toimihenkil®$itd haastattele-
malla. Kalastajahinnan ja hinnanmuodostustekijdiden mitattavissa
olevien muuttujien vdlisid yhteyksid selvitettiin tilastolasken-
nallisin menetelmin ja vertailemalla kalastajahintoja muuttujien

arvoihin.



3.3.1 Ostomdirit

Tarjonnan vaikutusta arvioitiin selvitt&m&lld kalastajien tarjoa-
man siikamédrédn vaikutusta kalastajahintaan. Yritysten sisd&@nosto-
mddrdt ovat yhtd suuret kuin kalastajien tarjoamat kalam##rit,
koska yritykset ostavat yleensd koko niille tarjotun ammattikalas-
tuksen saaliin. Tarjotun kalamddrdn vaikutusta kalastajahintaan
selvitettiin vertaamalla Merenkurkun yritysten sis8#nostoja ka-
lastajahintaan. Tarkastelu tehtiin p&#asiassa kokoluokittain.

Vertailu tehtiin seuraamalla siian hintojen ja ostomddrien vaih-
telua kuukausittain Merenkurkun alueella. Ostom#&rien ja hintojen
vdlistd suhdetta analysoitiin myds Pearsonin korrelaaticanalyysil-
ld, joka kertoo muuttujien vélisen lineaarisen yhteyden (Niinim&ki
1990). Korrelaatioanalyysit tehtiin jokaiselle kokoluokalle erik-
seen. Rannikon kaikkien hintaseurantayritysten ostomdédrid verrat-
tiin Merenkurkun hintoihin ja muuttujien v&listd yhteyttd tutkit-
tiin korrelaatiocanalyysilld. Havaittujen poikkeamien syitd selvi-
tettiin haastattelemalla kalakauppiaita.

3.3.2 Myyntihinnat

Tuoreen kokonaisen siian jdlleenmyyntihinta on riippuvainen
kysynnést&. Kokonaisen siian kuukausittaiset keskimyyntihinnat
laskettiin kahden Merenkurkun tukun myyntihinnoista. Myyntihin-
toja verrattiin yritysten kalastajahintoihin. Eri kokoluokkien
myyntihintojen ja kalastajahintojen yhteyttd@ tarkasteltiin kor-
relaatioanalyysillé.

3.3.3 Kilpailu

Kilpailun vaikutusta kalastajahinnanmuodostukseen tarkasteltiin
kotimaisen siian, tuontisiian, kilpailevien kalalajien ja muiden
kilpailevien tuotteiden osalta. Eri kilpailutekijbiden vaikutusta
arvioitiin sis&&@nostomd&drid, saaliita ja hintoja vertailemalla.
Tietoja tdydennettiin kalakauppiaita haastattelemalla.

Kotimaisen siian osalta tarkasteltiin l&hialueen yritysten vdlistéd
kilpailua sekd muiden rannikkoalueiden yritysten ja sisdvesiyri-
tysten kilpailua Merenkurkun yritysten kanssa. L&hialueiden yri-
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tysten keskindistd kilpailua tarkasteltiin vertaamalla Merenkurkun
yritysten ostomddri& ja hintoja toisiinsa. Siian kokoluokkien vuo-
sikeskihinnat laskettiin. Yritysten kuukausikeskihintojen vaihte-
lua tarkasteltiin hinnoitteluerojen 18ytsmiseksi. Hintojen hajon-
taa eri ostom&&rilld tarkasteltiin korrelaatioanalyysilli.

Muiden rannikkoalueiden yritysten ostomd&rid ja keskihintoja ver-
tailtiin Merenkurkun ostoihin ja hintoihin. Alueelliset saaliit
arvioitiin Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitoksen ker&d&mien am-
mattikalastajien saalisilmoitusten perusteella. Alueelliset hin-
nat, ostom8&drdt ja siian kokoluokkien osuudet laskettiin hintaseu-
rantayritysten tietojen perusteella. Sisdvesisiian kilpailua ar-
vioitiin Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitoksen saalisarvion
perusteella. Tdrkeimpid kilpailualueita ja kilpailun ajoittumista
kysyttiin kalakauppiailta.

Vuoden 1989 ja 1990 tuontisiian m&&r&t ja hinnat saatiin tulli-
laitoksen lisenssivirastosta. Vuoden 1989 tuontisiian kuukausit-
taisia tuontim&&rid vertailtiin kotimaisen siian kuukausisaalii-
siin. Tuonnin vaikutusta kalastajahintoihin arvioitiin kalakauppi-
aita haastattelemalla.

Kalakauppiailta tiedusteltiin kilpailevia kalalajeja. Kirjolohen
ja lohen hintaa verrattiin siian hintaan. Lohen kilpailun ajoit-
tumista arviocitiin merialueen ammattikalastuksen vuosien 1989 ija
1980 kuukausisaalistietojen perusteella. Muiden kilpailevien
tuotteiden merkitystd arvioitiin kalakauppiaita haastattelemalla.

3.3.4 KRustannukset

Kalakaupan kustannusten vaikutusta siian hintaan selvitettiin ka-
lakauppiaiden haastattelujen perusteella.

3.3.5 Kalastajat

Ralastajien vaikutusta ja vaikutusmahdollisuuksia kalastajahintaan
arvioitiin kalakauppiaita ja kalastajajdrjestdd haastattelemalla.
Kalastajien vaikutusta selvitettiin arvioimalla suoramyynnin vai-
kutusta kalastajahintaan sekd kalastajien mahdollisuutta myydéa

muille kuin oman alueen kauppiaille.
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Kalastajien perustamien yritysten vaikutusta kalastustuloon pPyrit-
tiin arvioimaan erikseen. Kalastajien ja muiden yksityisten perus-
tamien yritysten kalastajahintoja vertailtiin keskenddn. Eri omis-
tuspohjaisten yritysten keskikalastajahinnat laskettiin, ja hin-
tojen reagoimista ostomdsriin tarkasteltiin graafisesti.

4 TULOKSET

4.1 Ostomddrit

Haastattelussa kalakauppiaat ilmoittivat pitdvénsé kalastajien
tarjontaa té&rke&nd kalastajahintaan vaikuttavana tekij&nd. Tut-
kimuksessa tarjotun siikami#dr#n vaikutuksia kalastajahintaan tar-
kasteltiin vertaamalla hintaseurantayritysten sisésnostomi&rii

siian keskikalastajahintoihin.
4.1.1 Merenkurkun ostom#drit
Yritysten siian ostom&&rit vaihtelivat voimakkaasti eri vuodenai-

koina. Kuvassa 2 tarkastellaan Merenkurkun kuuden hintaseuran-
tayrityksen ostomddrien ja siian keskikalastajahinnan vaihtelua

kuukausittain.
OSTOT, KG HINTA, MK
200000 18
16 El osToT
.
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160000 { + \,\//F C 14
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100000
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§0000 - 4
j .jl l »
0 B o — ._ 0

1 2 3 45 6 7 8 9 10 11 12
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Kuva 2. Siian ostomdd@rdt ja keskihinnat Merenkurkun hin-
taseurantayrityksissd@ kuukausittain vuonna 1990.
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Merenkurkun saalishuippu ajoittui selke&dsti elosyyskuuhun. Siika-
saaliit olivat pienet lopputalvesta sekd kes#- ja joulukuussa.
Siian keskihinta seurasi alkuvuodesta ostomddrien muutoksia. Hei-
ndkuussa kuitenkin hinta nousi ostomd&r&n kasvaessa ja loka-mar-
raskuussa hinnat laskivat, wvaikka ostomdidrdt selvisti vidhenivit.
Siian keskihinta on laskettu eri kokoluokkien ostom&&drilli paino-
tettuna, jonka vuoksi se el reagoi odotetusti kaikkien kokoluok-

kien yhteenlaskettujen ostomiirien muutoksiin.

Kuvassa 3 esitetddin yritysten ostomd&rdt kokoluokittain.

0 OSTOT (1000 KG)

] suka

IV-SIIKA
L1 n-slika
N 1-snka
Bl i-suka

KUUKAUDET

RKuva 3. Siian ostom&&rdt kokoluokittain Merenkurkun hin-
taseurantayrityksissd kuukausittain vuonna 1990.

Ison siian osuus heindkuun saaliista oli suuri, mikd selittia
heindkuun korkeamman hinnan. Loka-marraskuussa pikkusiian runsaus
laski keskihintaa. Parhaimman kuvan ostom#irien ja hintojen suh-
teesta saa tarkasteltaessa eri kokoluokkia erikseen.
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Kuva 4. I-siian ostomddrdt ja keskihinnat kuukausittain
Merenkurkun hintaseurantayrityksissd vuonna 1990.

I-siian saalishuippu oli Merenkurkussa vaellussiian nousuaikana
heind-syyskuussa (kuva 4). I-siian hinta alkoi laskea kun sii-
kasaalis lis&dntyi, joskin hinta reagoi ostomiirien nousuun sel-
vésti vasta elokuussa. I-siian hinta nousi saalishuipun j&lkeen
hyvin hitaasti, vaikka I-siian ostomddrit olivat Merenkurkussa
laskeneet. Vuonna 1990 ei Merenkurkussa huhti-toukokuussa ollut
saalishuippua, mutta hinnat laskivat selvdsti n#in& kuukausina.

Merenkurkun I-siian ostoméd&rien ja keskihintojen vdlistd yhteyttd
tarkasteltiin korrelaatioanalyysillé. Jos korrelaatiokerroin on -1
niin hinta laskee samassa suhteessa kuin ostomddrit nousevat. I-
siian ostomdirdn ja keskihinnan korrelaatiokerroin oli -0.40.
Analyysin mukaan Merenkurkun I-siian ostom&#&rd ei kovin hyvin
selitd muutoksia I-siian kalastajahinnassa.
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Kuva 5. II-siian ostomd&rdt ja keskihinnat kuukausittain
Merenkurkun hintaseurantayrityksissd vuonna 1990.

II-siikaa saatiin Merenkurkusta huomattavasti enemmén ja tasaisem-
min kuin I-siikaa (kuva 5). Suuri osa kalastetusta vaellusiiasta
0li II-siikaa, joten II-siiankin saalishuippu oli loppukesdllé.
Kevddlld oli myds pieni saalishuippu. II-siian hintakdyréd oli
samanlainen kuin I-siian, mutta elokuussa hinta ei laskenut eika
syksylld noussut yhtd nopeasti kuin I-siian. Kevdthuipun aikaan
hinta laski nopeammin kuin saaliit lisd&#ntyivdt ja loka-marraskuun
hinta pysyi elo-syyskuun tasolla, vaikka saaliit olivat selvisti
pienentyneet.

Korrelaatioanalyysilld saatiin II-siian ostomdirien ja kalastaja-
hintojen v&lille jonkin verran korkeampi riippuvuussuhde kuin I-
sijalla. Korrelaatiokerroin oli -0.46.
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Kuva 6. III-siian ostom#drdt ja keskihinnat kuukausittain
Merenkurkun hintaseurantayrityksissd vuonna 1990.

IITI-siikaa tarjottiin suhteellisen tasaisesti ympdri vuoden. Tal-
vella ja kes&-heindkuussa III-siian tarjonta oli muita kuukausia
Pienempi. III-siian hinta seurasi hyvin ostomdiriss& tapahtuneita
muutoksia. Hinta oli alhaisin marraskuussa, jolloin tarjontakin
oli runsainta. (Kuva 6). Korrelaatiokerroin oli -0.67, eli sel-
kedsti korkeampi kuin muilla kokoluokilla.
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Kuva 7. IV-siian ostom&#&r&t ja keskihinnat kuukausittain
Merenkurkun hintaseurantayrityksissd vuonna 1990.

IV-siian ostomd&rdt olivat melko pienet ja tasaiset koko vuoden
ajan lukuunottamatta lokakuun karisiikahuippua. Lokakuussa IV-
siian hinta oli alhaisimmillaan v&h&n yli 5 markkaa. Hinnassa
tapahtui jatkuvia muutoksia, jotka eivit olleet selvidsti yhteydes-
sd ostomddrien muutoksiin. (Kuva 7). IV-siian hinnan ja ostomddri-
en vdlinen korrelaatio oli hyvin heikko, -0.27.

4.,1.2 Ostomiddridt Suomessa

Merenkurkun yrityksille tarjottu siikam#&ri ei riitd selittdmiin
Merenkurkun kalastajahinnan muutoksia. Suurin osa Merenkurkusta
pyydetystd siiasta myyd&&n tukkukaupoista l&hinnd Etel&-Suomen
véestdkeskuksien tukuille (Set&ld 1984). Osterbottens Fiskar-
f5rbundin haastatteluselvityksen mukaan 75 % saaliista myytiin
Vaasan l&&nin ulkopuolelle (R&nn 1991).

Koko Suomen kotimaisen siian tarjontaa arvioitiin laskemalla kaik-
kien viidentoista hintaseurantayrityksen siikaostot yhteen koko-
luckittain. Hintaseurannasta puuttuivat Ahvenanmaan yritykset, osa
Uudenmaan suurista yrityksistd ja sisd@maan yritykset. Ostom#drit
eivdt tdten kaikilta osiltaan kuvaa koko Suomen saalista, mutta
antanevat suhteellisen luotettavan kuvan siikasaaliin ajoittumi-

sesta ja kokoluokkien keskindisisti m#&#ristd siikamarkkinoilla.



15

RKuvassa 8 esitetdéin merialueen hintaseurantayritysten ostomdiridt
kokoluokittain sekd8 Merenkurkun siian keskikalastajahinnat kuu-
kausittain.
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Kuva 8. Merialueen hintaseurantayritysten kuukausit-
taiset ostomdd@rdt kokoluokittain ja Merenkur-
kun siian keskikalastajahinnat.

Merenkurkun hinnat seurasivat suhteellisen hyvin hintaseurantayri-
tysten ostomdd@rien kehityst#d. Hinta laski jyrkésti elokuussa,
jolloin siikasaaliit koko maassa olivat runsaimmat. Lokakuussa
hinnat laskivat edelleen jyrkésti, koska pikkusiian osuus saaliis-
ta oli t&lldin selvdsti runsaampi kuin muina vuodenaikoina. Tammi-
helmikuussa siian hinnat olivat korkeat, koska siikaa saatiin
v8h&n. Heindkuussa siian hinta oli korkeimmillaan, koska I- ja II-
siian suhteellinen osuus o0li suurimmillaan, vaikka ostom8ariat nou-
sivat. Talvikuukausien jdlkeen oli kevdthuippu, jolloin hinnat
olivat vdhdn aikaa matalia. Kevddn saalishuippu saattaisi né&kyéd
selvemmin, jos hintaseurantajédrjestelmd olisi kattavampi Etel&d-
Suonessa.
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Hintaseurantayritysten ostomd@&rien ja Merenkurkun siian koko-
luokkien keskikalastajahintojen yhteyttd tarkasteltiin korre-laa-
tioanalyysin avulla (taulukko 1).

Taulukko 2. Hintaseurantayritysten ostomddrien ja Meren-
kurkun kalastajahintojen vdlinen korrelaatio
kokoluokittain.

KOKOLUOKEKA KORRELAATTIOKERROCIN
I-SITKA -0.66
II-SIIKA -0.69
III-SIIKaA -0.89
IV-SIIKA -0.65

Merenkurkun kalastajahinnat korreloivat huomattavasti paremmin
koko maan hintaseurantayritysten ostom#&riin kuin Merenkurkun
yritysten ostom8&riin. III-siian ostojen ja kalastajahinnan yhteys
oli myds tdssd analyysissd selkein, l&hes -0.90, joskin muillakin
kokoluokilla korrelaatiokerroin oli korkea.

4.2 Myyntihinnat

Kalakauppiaat pitivdt kysynt&& térkeimp#nd kalastajahintaan vai-
kuttavana tekijé@nd. Sijan kysynndn vaikutusta kalastajahintoihin
arvioitiin vertaamalla tuoreesta kokonaisesta kalasta saatua myyn-
tihintaa kalastajalle maksettavaan hintaan. Myyntihintoja saatiin
kahdelta Merenkurkun yritykseltd, jotka myiv&t suuren osan siikaa
kokonaisena Etel&-Suomen tukuille jalostusta tai jakelua varten.
Jalostetun siian huomioiminen vaatii tarkempaa analyysi&d jalostus-
kustannuksista, joten jalostuksen vaikutusta kalastajahintoihin ei
tdss& yhteydessd ole huomioitu. Siian jalostuskustannuksia ja
vaikutuksia mm. kalastajahintaan arvioidaan erillisessd tutkimuk-
sessa (Set&dld ja Ahlfors 1992).
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Kuvissa 9 - 11 esitetddn kahden yrityksen myynti- ja kalastaja-
hintojen v8linen suhde kokoluokittain vuonna 1990.
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KUVA 11. II1-SIIKA

0

Kuvat 9-11. Kahden Merenkurkun yrityksen silan myynti- ja
kalastajakeskihinnat kokoluokittain ja kuukau-
sittain wvuonna 1990.
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Kaikkien kokoluokkien myynti- ja kalastajahinnat seurasivat melko
tarkasti toisiaan.

Ralastaja- ja myyntihintojen vdlistd riippuvuutta tutkittiin koko-
luokittain my8s korrelaatioanalyysilld (taulukko 2}.

Taulukko 3. Merenkurkun kahden yrityksen myynti- ja
kalastajahintojen viliset korrelaatiot
kokoluokilla I-III.

KORRELAATIOKERROIN
YRITYS KOKOLUQOKKA
I II III
1 0.99 0.86 0.79
2 0.98 0.99 0.90

Jos korrelaatiokerroin on 1.0, nousee kalastajahinta samassa suh-
teessa kuin myyntihinta. Korrelaatiot olivat hyvin voimakkaita.
Siian myyntihinnan voidaan katsoa olevan hyvin mi&r&sva tekij& ka-
lastajahinnan muodostuksessa.

4.3 Kilpailu

4.3.1 Merenkurkun yritysten vilinen kilpailu

Kalakauppiaiden mukaan l&hialueen yritysten vilinen kilpailu ei
kovin paljoa vaikuta kalastajahintoihin. Kauppiaat eivit aktiivi-
sesti seuraa naapuritukun hintoja, vaan pyrkivdt mahdollisimman
itsendiseen hinnoitteluun. Toisaalta ongelmana siikakaupassa on
siian epdtasainen saatavuus. Loppukesin ja syksyn saalishuippuija
lukuunottamatta kalakaupalla on puute siiasta, jolloin kilpailu
kalastajista etenkin kerdilyalueen raja-alueilla olisi luonnollis-
ta. Merenkurkussa, suhteellisen pienelld kalastusalueella, on ny-
kyisin useita kalaa ostavia yrityksi#, mik# mydskin puoltaa k#si-
tystd kovasta kilpailusta niin osto- kuin myyntimarkkinoilla.
Kilpailua Merenkurkun yritysten v&dlilld tutkittiin vertailemalla
yritysten maksamia hintoja toisiinsa.
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Hintaseurantayritysten eri kokoluokista maksamat vuosikeskihinnat

olivat seuraavat:

Taulukko 4. Siian vuosikeskihinnat (mk) Merenkurkun hintaseuran-

tayrityksissd wvuonna 1990.

YRITYS KOROLUOKKA
I II I1I I-IV
1 16.87 14.05 12.66 12.37
2 17.47 14.54 9.24 12.82
3 16.89 13.94 10.62 12.95
4 16.40 13.31 8.88 11.29
5 16.30 13.97 9.40 12.90
6 14.93 13.14 9.18 11.35
KAIKKI 16.64 13.79 9.52 12.28

Yritysten vuosikeskihinnat erosivat jonkin verran toisistaan. Sii-
an keskihinnan vaihteluv#li oli I-siialla noin 2.5 markkaa, II-
siialla noin 1.5 markkaa ja III-siialla l&hes 3 markkaa. IV-siian
keskihinnassa oli yli 3 markan ero. Kaikkien kokoluokkien keski-
hinnan vaihtelu oli kuitenkin vain noin 1.5 markkaa. Yksi yritys
luokitteli yli 1.2 kilon peratun siian 0-luokaksi. O-siiasta
maksettiin 2 markkaa enemméin kuin pienemmist& I-luokan siioista.
Yritys osti l&hes 9000 kiloa 0-siikaa vuonna 1990. Siian yrityk-
sittdiset hinnanvaihtelut johtunevat mm. siian sisddnostomdfiris-

td, kdyttotarkoituksesta ja markkina-alueesta.
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Kuvissa 12 - 15 esitetdin siian keskihinta Merenkurkussa koko-

luokittain sek& eri kalatukkujen maksamien kalastajahintojen

kuukausittaiset vaihteluvdlit.
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KUVA 14. [II-SIJAN HINNANVAIHTELU KUVA 15. IV-SIIAN HINNANVAIHTELUT

Kuvat 12-15. Siian eri kokoluokkien keskikalastajahinnat ja
suurimman sekd pienimmi#n hinnan vaihteluvdli kuu-

kausittain Merenkurkun yrityksissd vuonna 1990.
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I-giian korkeimman ja matalimman hinnan wvaihteluvdli oli noin
kahdesta markasta kuuteen markkaan eri kuukausina. Suurimmillaan
vaihteluvdli oli kev&&n saalishuipun aikana, heindkuussa ja lop-
pusyksylld ja alkutalvesta. Kevddn ja loppuvuoden suuret vaihtelut
johtuivat osittain yritysten sisd&nostomfiirien vaihtelusta ja
joidenkin yritysten pyrkimyksestd tasoittaa hinnanvaihtelua.
Heindkuun hinta on riippuvainen vaellussiian nousun ajoittumises-
ta. Saalishuippu alkaa eteldmp&nd aikaisemmin ja vaikuttaa hintaan
nopeammin. Isommat yritykset pystyivdt mySs markkinoimaan I-
siikaa korkealla hinnalla, vaikka ostomd@&rd@t nousivat.

IT-siian hinnanvaihtelu oli 1-5 markkaa. Vaihtelu oli suurinta
samoina kuukausina kuin I-siialla. Loppuvuodessa oli II-siiallakin
havaittavissa eroja hintojen palauvtumisessa korkeammalle tasolle.

III-sijian hinta vaihteli paljon tammi-helmikuuta lukuunottamatta.
Vaihteluvdli oli noin 1-5 markkaa. Painotettu keskiarvo kulki
vaihteluvdlin alaosassa, joten vdhemm&n pikkusiikaa ostaneet yri-
tykset maksoivat kalasta paremman hinnan.

IV-siian hinta vaihteli vdhemm&n, koska IV-luckitusta kdytti vain
kolme hintaseurantayritystd. Erot IV-siian hinnoissa Jjohtuivat
yritysten hinnoittelutavoitteesta. IV-siialle on pienen kokonsa ja
heikohkon laatunsa vuoksl vaikea 16yt&& hyvid@ markkinoita, jonka
vuoksi joissakin yrityksissd IV-siian hinnoittelulla pyrittiin

pienien siikojen kalastusta rajoittamaan.
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Taulukossa 4 esitetd&@n eri yritysten ostom&#rien ja kalastajahin-
tojen vdlistd yhteyttd korrelaatiocanalyysin avulla.

Taulukko 5. Merenkurkun hintaseurantayritysten ostomiiirien ja
kalastajahintojen védliset korrelaatiokertoimet

kokoluokittain.

KORRELAATIOKERTOIMET

YRITYKSET KOKOLUOKAT
I IT IIT
1 -0.83 -0.79 -0.39
2 -0.58 -0.49 -0.53
3 -0.40 -0.53 -0.17
4 -0.68 -0.86 -0.85
5 -0.66 -0.70 -0.84
6 ~-0.64 -0.64 -0.39

Aikaisemmin ostom#&ri& koskevassa luvussa todettiin, ett& Meren-
kurkun ostom&érdt eivdt selit& hyvin kalastajahintoja. Korrelaatio
riippuu kuitenkin paljon yrityksen markkina-alueesta ja hinnoit-
teluperiaatteesta. Yrityskohtaiset korrelaatiot vaihtelivat pal-
Jon. Pitk##n toimineissa yrityksissd oli kalastajahintoja pyritty
tasaamaan pidemmiksi kausiksi, jolloin korrelaatiokerroin jai
pieneksi. Pienempien ja uusien yritysten hinnat reagoivat yleensé
nopeammin paikallisen tarjonnan muutoksiin. Erot kokoluokkien
vdlill&kin olivat suuret. T&m& saattaa johtua siitd, ettd yrityk-
831118 on eri kokoluokille erilaiset markkinat.
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4.3.2 Kilpailevat alueet

Kuvassa 16 esitetddn ammattikalastajille tehtyyn kyselyyn perus-
tuva siikasaaliin alueellinen jakautuma vuonna 1990. T&md arvio on
selvéisti pienempi kuin Osterbottens fiskarfdrbundin arvio ostetun
slian mddradstd Merenkurkun alueella (sivu 4). SisivesistSstd
pyydetty siikam8&rs perustun ammattikalastajien saalisilmoituksiin
vuodelta 1988. Vuoden 1985 sisdvesiammattikalastuksen saalis ar-
vioitiin olevan 'yli 400 000 kiloa, joka on l3hes nelinkertainen
vuoden 1988 arvioon. Kalakaupan kautta ohjautuu markkincille
merialuetta pienempi osa sisdvesiammattikalastuksen saaliista.
M&drallisistd virheistd huolimatta tarkastelu antanee kuitenkin
suhteellisen luotettavan kuvan saaliin alueellisesta jakautumises-
ta.

SAALIS, (1000 KG)
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Kuva 16. Perameren, Merenkurkun, muun rannikon ammattikalastuk-
sen saaliit wvuonna 1990 ja sisdvesien saaliit vuonna
1988.

Lihes puolet merialueen saaliista saatiin Merenkurkusta wvuonna
1990. Muiden alueiden kilpailu vaikuttaa tiettyin& vuodenaikoina
Merenkurkun kalastajahintoihin, vaikka Merenkurkku on suurin siian
kalastusalue. Perdmeren ja Merenkurkun etel#dpuolisen rannikkoalu-
een kilpailua eri wvuodenaikoina tarkasteltiin hintaseurantayri-
tysten siian eri kokoluokkien sis&&nostom8&@rien ja keskihintojen

perusteella.
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Kuva 17. Perdmeren hintaseurantayritysten ostot kuukausittain ja
kokoluckittain vuonna 1990.
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Kuva 18. Perameren hintaseurantayritysten keskihinnat kuukausit-
tain ja kokoluokittain vuonna 1990.

Perémerelld on seurattu kolmen yrityksen sisd&nostoja ja hintoja
(kuvat 17 -18). Perdmerelld vaellussiian saalis ajoittui hein&-
lokakuuksi. T&m& vaikuttanee isompien kokoluokkien hintojen hi-
taaseen nousuun Merenkurkussa. Lokakuussa kutuvalmiin vaellussiian
laatu on Perdmerelld heikko, miki vaikuttaa selvésti myds I-siian
lokakuun hintaan. Pikkusiian selked saalishuippu oli lokakuussa,

jolloin Perdmeren saaliista kolme neljénnesté 0li IV-siikaa.
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Merenkurkun eteldpuolisen alueen hintaseurantayritysten (6 kpl)
ostomd&rdt olivat huomattavasti pienempi& kuin muiden merialuei-
den. Hintaseurannasta puuttuivat Ahvenanmaan yritykset Jja osa
Etel&-Suomen suurista tukuista.
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Kuva 19, Merenkurkun etel&puolisen rannikon hintaseuranta-

yritysten siikaostot kokoluokittain ja kuukausittain
vuonna 1990.
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Kuva 20. Merenkurkun eteld@puolisen rannikon hintaseuranta-

yritysten keskikalastajahinnat kuukausittain ja
kokoluokittain wvuonna 1990.

III-siikeaa saatiin hyvin vdhén etelédisessd Suomessa. Kevddllad oli
igon siian saalishuippu, joka selittsinee Merenkurkun I- ja II-sii-
an hinnan laskua kev&&lld. Eteldisen Suomen kalastajahinnat rea-
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goivat saalismd@rien nousuun melkein pdinvastoin kuin Merenkurkun
ja Peré@meren hinnat. Ainoastaan kevdthuipun aikana II- ja III-
siian hinta hieman laski. Ilmid saattaa johtua siitd, ettd vihdi-
sen tarjonnan aikana siialle ei péaise syntyméén kunnollista kaup-
pahintaa, koska myynnissd on vain muutamia siikoja pdivittdin.
Siikam@&rien kasvaessa voidaan ldhimarkkinoiden tarve tiettyyn
rajaan asti tyydytt&3# oman alueen tuoreells siialla. (Kuvat 19 -
20).

Kuvassa 21 esitetdin siian keskihinnat rannikkoalueittain.
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Kuva 21. Siian keskihinnat alueittain vuonna 1990.

Suomenlahden hinnat seurasivat pddkalastusalueiden hintoja. Saa-
ristomeren saalis oli niin alhainen, ettd hinta oli suhteellisen
vakaa koko kauden. Selkémeren saaliit olivat parhaimmat avovesi-
kautena, jolloin siian hinta nousi. Témd johtunee Porin seudun

siikaruokaperinteistd ja ison siian suuresta kysynnésti.

Kalakauppiaiden mukaan Perd@meren siika ja sisdvesisiika kilpai-
levat syksylld pikkusiikamarkkinoilla. Syksylld Pohjois-Sucomen
j8rvien siikasaaliit ajoittuvat samaan aikaan kuin merialueen
parhaat saaliit. Sis&vesisiian vaikutus ndkyy etenkin syksylld
Pohjois-Suomen ja Keski-Suomen markkinoilla. Sisdvesien troolisii-
kasaaliiden kerrottiin myds syksylld kilpailevan Merenkurkun
pikkusiian kanssa. Isosiian markkinoilla kilpaileviksi alueiksi

esitettiin Ahvenanmaa ja Selk&meri. Selkimerelli kalastajat saavat
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isosta siiasta korkean hinnan, Jjoten osa kalastajista saattaa
myydd saaliinsa Porin seudun tukuille ja jalostajille. Selk&merel-
td pyydetty siika tuskin kilpailee samoilla markkinoilla Merenkur-
kun siian kanssa, koska 1l&hialueella on kysyntdd@ saalishuip-
pujenkin aikana. Ahvenanmaan saalis oli wvuonna 1990 noin 130 000
kiloa ja keskihinta 14.46 markkaa (Karlsson O. 1991). Haastat-
telujen mukaan Ahvenanmaan siika kilpailee Merenkurkun siian

kanssa kevddll& ja marraskuussa.
4.3.3 Tuontisiika

Tuontisiian vaikutuksesta kotimaisen siian hintatasoon on keskus-
teltu paljon. Tuontisiian vaikutusta kotimaisen siian kalastaja-
hintaan tutkittiin vertailemalla tuontisiian mddrid kotimaisen
silan mddriin vuonna 1989. Tuontitiedot saatiin tullitilastoista,
ja ne kuvaavat maahantuontiajankohtaa. Siika tuodaan Suomeen pdd-
osin pakastettuna, ja sitd puretaan pakkasvarastoista savustukseen
ja markkinoille kysynn&n mukaan. Tuontisiika on jaoteltu kanada-
laiseen ja ruotsalaiseen siikaan.
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Kuva 22. Tuontisiian m&&r&t ja hinnat ja ammattikalastajien
saalis Suomessa vuonna 1989.

Suomeen tuotiin Kanadasta siikaa yli 1 200 tonnia vuonna 1989
(kuva 22). Tuontisiian mddrd oll tammi- ja kesdkuuta lukuunotta-
matta suuri koko vuoden ajan, myds silloin kun kotimaassa saatiin

runsaita saaliita. Tuontisiian hinta oli tasaisesti noin yksi-
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toista markkaa koko wvuoden ajan. Kooltaan tuontisiika vastaa
kotimaista I-siikaa. Vuonna 1990 siikaa tuotiin hieman yli 1 000
tonnia (kuva 23).
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Kuva 23. Tuontisiian m&&#r&t ja hinnat vuonna 1990.

Vuonna 1990 tuotiin p##osin kanadalaista siikaa, vaikkakin ruot-
salaisen siian m#&rd oli hieman kasvanut. Ruotsalaista siikaa
tuotiin eniten tammikuussa ja heindkuussa. Hintataso oli kutakuin-
kin sama kuin edellisend vuonna ruotsalaisen siian ollessa hieman
halvempaa kuin kanadalaisen siian.

Haastattelujen perusteella tuontisiika ei kilpaile kotimaisen
I- tai II-siian kanssa vaan pikemminkin savustetun III-siian
kanssa. Tuontisiika n&htiin osittain mydnteisend tekijé@nd, koska
se pitd3 markkinakanavat avoinna silloin kun kotimaisen siian
tarjonta on v&h&dist&. Toisaalta arvelteltiin, ettd kotimaista
siikaa voitaisiin saalishuipun aikana kannattavasti pakastaa, jos
savustetun siian hinta ei olisi niin alhainen halvasta tuontiraa-

ka-aineesta johtuen. Tutkimuksessa ei ole haastateltu Merenkurkun
savustamoiden edustajia.



29

4.3.4 Muut kalalajit

Haastattelujen perusteella kilpailevina kalalajeina n&htiin kir-
jolohi ja lohi. Kirjolohen ja I-II siian kalastajahinnan muutokset
vuonna 1990 esitetdsn kuvassa 24.
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Kuva 24. Kirjolohen ja I-II-siian hinta kuukausittain
vuonna 1990.

Kirjolohen katsottiin kilpailevan siian kanssa etenkin syksyll&,
jolloin siikaa on eniten tarjolla. Kirjolohta tuotettiin wvuonna
1990 noin 18.5 miljoonaa kiloa. Kirjolohitarjonnan kuukausit-
taisesta ajoittumisesta ei ole luotettavaa tilastotietoa, mutta
tarjonnan huippukausi lienee loppusyksystd ennen jdiden tuloa.
Kirjolohen hinta laski loppuvuotta kohden ollen matalimmillaan
marraskuussa vuonna 1990. Kirjolohen p&&tuotantoalueella Saaristo-
merelld kirjolohen hinta laski marraskuussa 10 markan tienoille.
Vuoden 1990 lopulla myytiin halpoja kirjolohierid erikoistar-
jouksissa ympdri Suomea. Kirjolohen voidaan olettaa kilpailevan
ainakin isompien siikakokoluokkien kanssa. Kirjolohen alhainen
hinta loppuvuodesta selittédnee siian kalastajahintojen hidasta
nousua marras-joulukuussa.
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Lohen hinta laski huomattavasti wvuonna 1990. Lohisaalis ammat-
tikalastajien ilmoitusten mukaan oli wvuonna 1990 v&hin yli 2
miljoonaa kiloa. Vuoden 1990 saaliit olivat erityisesti rannik-
kokalastuksessa kesdkuussa huomattavasti suuremmat kuin aikai-
sempina vuosina. Saaliin kuukausittaista jakautumista tarkastel-
tiin vuosien 1989 ja 1990 saaliin mukaan (kuva 25).
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Kuva 25. Merialueen ammattikalastuksen lohisaalis kuukausittain
vuosina 1989 ja 1990.

Rannikkokalastuksen saalishuippu ajoittui kes&kuuhun ja vield
syys-marraskuussa lohisaaliit olivat runsaat. Vuoden 1990 hin-
taseurantayritysten hintatietojen mukaan lohen hinta vaihteli
kuvassa 26 esitetylld tavalla.
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Kuva 26. Lohen ja I-II-siian keskihinta kuukausittain
hintaseurantayrityksissd vuonna 1990.

Lohen hinta oli matalimmillaan kes&- ja syys-lokakuussa. Lohen
hinta laski kes#dkuun runsaiden saaliiden aikana, jolloin siian
hinta oli korkeimmillaan. Lohen hinta alkoi jo lokakuussa nousta,
kun taas siian hinta aleni marraskuuhun asti.

4.3.5 Muut kilpailevat tuotteet

Kalakauppiaiden mukaan muut elintarvikkeet eivdt merkittdvidsti
kilpaile siian kanssa. Kalakauppiailta kysyttiin erikseen heidin
mielipidett&&n lihan ja kalan vélisestd kilpailusta. Heid#n mie-
lestd@n liha ei hintansa puolesta kilpaile edullisen kalan kanssa.
Kuluttajien ruokailutottumukset ovat myds muuttuneet kalalle
edulliseen suuntaan.

4.4 Kustannukset

Kalakauppiaiden mukaan kustannusmuutokset eivdt vHlittdmésti
vaikuta siian kalastajahintaan, vaan kustannukset mi3r#évit pit-
kdl1l3d t&ht&imelld siian hintatasoa. KRustannussddstBistd osa siir-
tyy useimmiten kalastajahintaan. Siian noutamisesta aiheutuvia
kustannuksia, jditd ja muita palveluja ei maksateta kalastajalla,
vaan ne kuuluvat yritysten normaaliin palveluun ja kalan laadun
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yllépitdmiseen. Tutkimuksen yhteydessd ei kustannusten vaikutuksia
pyritty laskennallisesti selvittdmiin. Siian jalostuskustannuksia
selvitetd@8n erillisessd tutkimuksessa (Setili ja Ahlfors 1992},

4.5 Kalastajat

Kalastajien mahdollisuuksia vaikuttaa kalastajahintaan selvitet-
tiin kalakauppiaita ja kalastajaliiton toiminnanjohtajaa haastat-
telemalla. Ralakauppiaat eivdt erikseen sovi tai neuvottele kalas-
tajien kanssa kalastajahinnoista vaan kauppias m&&rss kalastajalle
maksettavan hinnan. Jotkut kauppiaat pit&vit pdivittdisten yhteyk-
sien lis&ksi kalastajien kanssa neuvonpitoja yhteistyén kehittami-
seksi. Merenkurkun kalastajat eividt mydsk#dn ole hyvin j8rjestdy-
tyneitd, eivdtkd ndin painosta tukkuja maksamaan parempaa hintaa
tai myy yhdessd suurempia erid kaloja tukuille. Koska siiasta on
suurimman osaa vuotta puutetta, pyrkivit kauppiaat kuitenkin
maksamaan siiasta hyvin.

Periaatteessa kalastajat voivat vaihtaa kauppiasta, jos yrityksen
tarjoama hinta ei ole tyydyttédvi. Kédytd@nndssid tihdn ei ole kovin
paljon mahdollisuuksia, koska siian myyminen l&hitukkua kauemmaksi
aiheuttaa yleensd lis#i tybtd ja kustannuksia. Kalakauppa asettaa
myds vakituiset kalastajansa parempaan asemaan kuin muillekin
myyvdt kalastajat. Jotkut kauppiaat eiv&t osta lainkaan kalaa
kalastajilta, jotka ovat myyneet muille tukuille. Kalastajat
voivat my8s itse jalostaa kalansa paremmin ja myydd jalostetun
kalan kuluttajalle tai l&hikauppoihin. T&m& on kuitenkin tybléstd
eikd sen vuoksi kovin yleistd.

Kalakauppiaat suhtautuivat varsinaisten ammattikalastajien suora-
kauppaan mydnteisesti, koska ammattikalastajat eivit yleensd myy
kalaansa alle vdhittdishintojen. Saalishuippujen aikana ns. seson-
kikalastajien suoramyyntiin suhtauduttiin varauksellisesti, koska
myynti tapahtuu usein verottomana ja t&ten huomattavasti alle
véhittdishintojen. T&llainen suoramyynti nopeuttaa siian hin-
tatason laskua saalishuippujen alussa ja vaikeuttaa siian markki-
nointia etenkin l&hialueille.

Kalastajat ovat perustaneet Merenkurkkuun yrityksii, joiden ta-
voitteena on ostaa osakkaiden tai jdsenien tarjoama kala, turvata
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kalastajalle hyvd hinta saaliistaan sekd tybllistd&@ saaristolai-
sia. Kalastajat ovat n&@iss8 yrityksissd osakkaina tai jé@senind
(jatkossa kutsutaan kalastajayrityksiksi). Merenkurkun hintaseu-
rantayrityksistd@ kolme on kalastajayritystd ja kolme muiden yk-
sityisten yritt&jien omistamia yrityksi# (jatkossa kutsutaan yk-
sityisyrityksiksi). Kalastaja- ja yksityisyritysten keskihintoja
verrataan toisiinsa taulukossa 5.

Taulukko 6. Merenkurkun kalastaja- ja yksityisyritysten
keskikalastajahinnat vuonna 1990.

YRITYS KALASTAJAHINTA
KOKOLUOKAT
I II ITI I-1IV
KALASTAJAYRITYKSET 16.06 13.56 9.58 12.03
YKSITYISET YRITYKSET 16.94 13.89 9.49 12.41
RAIKKIEN KESKIHINTA 16.64 13.79 9.52 12.28

Yksityisyritykset maksoivat I- ja II-siiasta ja kalastajayri-
tykset pienemmistd kokoluokista korkeamman hinnan. Yksityisyri-
tykset maksoivat keskim@&rin 38 pennid (3.1 %) enemmén siikaki-
lolta. Kalastaja- Jja yksityisyritysten eri kokoluokkien hinnoit-
teluerot esitet#dsn kuvissa 27 - 30, joista ndkyy miten hinta muut-
tuu ostomddrien muuttuessa.

Kalastajayritykset maksoivat parhaimman ja heikoimman hinnan I- ja
II-siiasta. Yksityisyritykset pystyiv8t toisaalta markkinoimaan
suurenkin md&@ré&n I- ja II-siikaa ilman hinnan laskemista. Kalasta-
jayritykset ostivat III-siikaa ajoittain kaksi markkaa paremmalla
hinnalla kuin yksityisyritykset, joskin yksityisyritykset ostivat
korkealla hinnalla isompiakin mddrid. Hintojen hajonta ei kuiten-
kaan ole yht& selked kuin isommilla kokoluokilla. IV-siiasta
kalastajayritykset maksoivat selkedsti korkeamman hinnan. Yksi-
tyisyritykset hinnoittelivat pienimm&n siian tarkoituksella alas,
jotta sitd ei tarvitsisi vastaanottaa suuria mddrid. Yleisesti
ottaen kalastajayritysten hinnat reagoivat paikallisen tarjonnan
muutoksiin nopeammin kuin yksityistyritysten hinnat.
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Kalastajayritysten kalastajille maksamia osinkoja ei té&ssé@ tut-
kimuksessa selvitetty. Kalastajayritysten koko kalastajahydtyd ei
voi mitata kalastajahinnassa, koska saaristoon sijoittuneiden
kalastajayritysten (kalaa jalostavat yritykset) saaristolaisia
tyBllistdvd vaikutus on joillakin alueilla merkitt&vé. Yritysryh-
mien vdliset erot eivdt vdltt&m&ttd johdu omistuspohjasta, vaikka
omistajat vaikuttavat oleellisesti yritystoiminnan tavoitteisiin
ja kauppastrategiaan. Yritysten maksamaan kalastajahintaan vaikut-
taa paljon mm. yritysten koko ja kauppakokemus sekd myyt&vén siian
jalostusaste.

5 TULOSTEN TARKASTELU
5.1 Siikamarkkinat

Taloustieteen teorian mukaan tuotteen hinta md&rdytyy wvapaassa
kilpailussa kysynnd8n 3ja tarjonnan perusteella. T&ydellisessd
kilpailutilanteessa tuotteen ostajia ja myyji& on niin monta,
ettel yksittdinen yrittdj& pysty vaikuttamaan tuotteen markkina-
hintaan. Markkinoille on kaikilla halukkailla vapaa pédsy ja
tuotteen laatu on tasainen. Ostajat ja myyjdt voivat vapaasti
valita kenen kanssa tekevdt kauppaa. (Luoma 1969).

Tuorekalakaupassa tuotteen hinta m#&rdytyy osittain epdtdydel-
lisissd kilpailuolosuhteissa. Siikasaaliit vaihtelevat voimakkaas-
ti vuodenaikojen mukaan. Kesdaikaan siian laatu heikkenee nopeas-
ti, jolloin tuore kala olisi nopeastl saatava myyntiin ja sen
hinta reagoi nopeasti saalismddrien muutoksiin. Siiankalastajia on
Merenkurkussa useita, ja kukaan ei saa huomattavasti toistaan
suurempia saaliita. Yksittdinen kalastaja ei pysty vaikuttamaan
kalastajahintaan. Siikaa kalastajilta ostavia tukkuja ja jalos-
tusyrityksid@ on Merenkurkun rannikolla poikkeuksellisen monta.
Yksik&&dn ostajista ei ole niin suuri, ettd pystyisi yksin vaikut-
tamaan hintatasoon. Yhteisty®d Merenkurkun suurimpien tukkujen
v&lilld on kuitenkin tehostunut. Merenkurkun yrityksiltd siika
pd8osin myydd&n muutamalle isommalle Eteld-Suomen kalanjalostus-
tai jakelutukulle.
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5.2 Siian kalastajahinnanmuodostus
5.2.1 Hinnanmuodostustekijit

Tulosten mukaan Merenkurkun siian hinta muodostuu p&&osin kysynndn
mukaan. Merenkurkun yrityksien ostomifirét eividt selitd Merenkurkun
kalastajahinnanmuodostusta, vaikka siikaa kalastetaan eniten Me-
renkurkussa. Merenkurkun siian keskikalastajahinta seuraa huomat-
tavasti paremmin koko maan ostom#drien kehitystd. Huhti-toukokuus-
sa Etel&-Suomen kevédtsaalishuipun aikana siian hinta jonkin ver-
ran laskee. Merenkurkun parhaiden saaliiden aikana siian kalas-
tajahinnat laskevat ja pysyvit alhaalla vield Per3meren saalis-
huippujen aikana. Kalastajahinnat nousevat hitaasti loppuvuodesta,
vaikka siikasaaliit ovat nopeasti vidhenneet jo marraskuussa.

Kevd&lld siian kalastajahinnat reagoivat suhteellisen nopeasti
markkinoille tarjottavaan pienempédnkin siikamdidrddn. II-III-siian
saaliissa on Merenkurkussa vain pieni huippu, mutta siikaa saadaan
hyvin Etel&d-Suomesta. Hintojen herkkd reagoiminen saattaa johtua
8iitd, ettd siian p#&markkina-alueiden tukut saavat l&heltd edul-
lisesti isoa siikaa. Toinen syy lienee muun tuoreen kalan runsas
tarjonta, vaikka haastatteluissa ei silakan ja kevatkutuisten
kalalajien kilpailua pidetty merkitt&dvéani.

Heindkuussa siian kalastajahinta reagoi hitaasti Merenkurkun
nouseviin kalamé8riin. Kesdkuukausina on muiden kalalajien tarjon-
ta lohta lukuunottamatta v&h#istd. Lohen hinta on rannikkokalas-
tuksen huippusaaliin aikana kes&kuussa matalimmillaan, mutta ison
silan hinta on kes&-heindkuussa korkeimmillaan. Kirjolohen tar-
jonta on vield v&hdisti.

Siian kaikkien kokoluokkien hinnat laskevat jyrk#dsti elokuussa.
Tdlldin Merenkurkusta tulee runsaasti tuoretta siikaa Suomen
markkinoille, ja siika saadaan myydyksi hintaa laskemalla. Syys-
kuussa isoca siikaa saadaan vield runsaasti Merenkurkussa ja Peré-
merelld, jolloin hinnat pysyvdt alhaalla. Vaellussiian laatu myds
heikkenee loppusyksylld. Lokakuussa Pohjois-Merenkurkun ja Perdme-
ren pikkusiian saalis painaa pienempien kokoluokkien hinnan alas
ja jarruttanee osittain I-II-siiankin hinnan nousua. Sisdvesisiika
tayttda syksylld mySs Pohjois-Suomen ja Keski-Suomen markkinoita.
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Myds muiden kalalajien saaliit ovat syksyll# runsaat, ja kirjoloh-
ta tarjotaan runsaammin kalamarkkinoille.

Marraskuussa siikasaaliit v&dhenevdt huomattavasti, mutta siian
hinta l&htee hyvin hitaasti nousemaan. Isoa siikaa saadaan jonkin
verran p##asiassa Etel&-Suomesta Jja Ahvenanmaalta. I-siikaa el
saada Merenkurkusta juuri lainkaan ja II-siikaakin vain nelj&sosa
elo-syyskuun huippum8&ristd. Merenkurkun I-siian kalastajahinta
nousee hieman, mutta II-siian hinta pysyy muuttumattomana. III-
siikaa pyydetd&n Merenkurkussa marraskuussa eniten ja sen hinta on

silloin alhaisin.

Syksyn huippusaalis myyd&&n Merenkurkusta pddosin tuoreena Eteld-
Suomen kalanjalostamoihin, missd siikaa fileoidaan ja fileet pa-
kastetaan. T&ten filevarastoja voidaan vield alkutalvesta purkaa
markkinoille tarpeen mukaan, ja raaka-aineesta ei tarvitse vield
maksaa parempaa hintaa. Kokonaista siikaa pakastetaan my®s Jjonkun
verran savustuksen raaka-aineeksi, joka tuodun siian kanssa riit-
tdd tyydytt&mdé&dn kysynnén. Tuorekalakaupassa on kirjolohen ylitar-
jontaa avovesikauden lopulla, jolloin kirjolohta saa tarjouksista
vd@lilld jopa alle tuottajahinnan. Joulukuussa siian hinta l&htee
nopeampaan nousuun siian ja muiden kalalajien tarjonnan edelleen
v8hetessd. Pakastefileet myyd&&n talven aikana markkinoille, ja
jalostamoiden raaka-aineen ja tuoreen siian kysyntd kasvaa j&l-
leen.

Siian kokoluokkien kalastajahintojen muutoksissa on selvid eroja,
vaikka muutokset pé#sdd@ntdisesti noudattavat samaa kaavaa. I-giian
hinnanmuutokset ovat jyrkimm&t, Jja pienimm&n kokeoluokan hinta
pysyy tasaisimpana. Merenkurkun sijian eri kokoluokilla on eri
markkinat. Suurin osa Merenkurkun siiasta myydd&n tuoreena jatko-
jalostettavaksi. Vuonna 1989 Merenkurkussa jalostettiin noin 9 %
I-giiasta, 23 % II-siiasta ja 9 % III-siiasta ja vajaa 1 % IV-
siiasta. Muun Suomen tukuissa I-siiasta tehdd&n l&8hinnd fileitd,
II-siikaa fileerataan ja savustetaan ja III-siiasta tehd&&n v&hén
filettd, suurin osa savustetaan tai muutoin jatkojalostetaan. IV-
siiasta tehdd&dn pidasiassa siikamassaa. (Ronn 1990). Eri kokoluok-
kien kd#yttdd tarkasteltaessa voidaan pédtelld, ettd mitd pidemmdl-
le siikaa jalostetaan sen tasaisempaa hintaa siitd voidaan maksaa.
Tuorekalakaupassa kalastajahintojen reagoiminen tarjonnan tai ky-
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synndn muutoksiin on nopeampaa ja rajumpaa.
5.2.2 Kilpailun vaikutus kalastajahintoihin

Merenkurkun kalatukut eivdt maksa kalastajalle eri tavoin kdsi-
teltdv&std kalasta eri hintaa, mutta eri kokoluokkien kalas-
tajahinta m&&rdytyy kalan kdyttdtarkoituksen ja jalosteen markki-
noiden mukaan. Kalakauppiaat pyrkivdt myymdin ostetun siikamiirdn
mahdollisimman korkeaan hintaan. Merenkurkun yritysten v&lill& on
suhteellisen kova kilpailu. Siiasta on suurimman osan wvuotta
pulaa, jolloin siikaa pyrit#dn keriim&#n mahdollisimman paljon.
Ainakin saalishuippujen aikana yritykset joutuvat myym#&n siikaa
samoille ostajille.

Merenkurkun yritysten kalastajahinnat vaihtelevat ostomdidristd ja
myyntistrategiasta johtuen. Myyntihintaa on pyritty parantamaan
mm. jalostusastetta nostamalla, l&himarkkinoiden myynti# tehos-
tamalla tai markkinoihin vaikuttamalla.

Yritykset, joiden ostohuiput eivdt ole kovin suuria, voivat ym-
pari vuoden myyd& siikaa hyv&l1l& hinnalla. Suuremmilla ja vanhem-
milla yrityksilld on pitk#aikaiset asiakassuhteet suurimpiin os-
tajatukkuihin, jolloin isompiakin siikaerid voidaan toimittaa
asiakkaalle ilman hinnan v&lit¥ntd romahtamista. Tdm& edellytt&d
kuitenkin, ettd asiakkaalle voidaan toimittaa siikaa myds silloin
kuin ldhimarkkinoilta saisi paremman hinnan. Kilpailuetua saadaan
siikamé&rien noustessa. Pienemmdt ja uudet tukut piisevdt yleensd
markkinoille vain myynti- ja kalastajahintaansa laskemalla. Siian
jalostamisesta j&d lis3tuottoa jalostajalle. Jalostusarvosta osa
siirtyy kalastajahintaan.

L&himarkkinocilla siiasta saadaan usein parempi hinta. Suuri osa
kuluttajille myytévdstd kalasta myydd&n nykyisin suurten market-
tien kautta (Honkanen A. ym. 1991). Jakeluun ja vihittdismyyntiin
erikoistuneet tukut myyv&t kuitenkin Merenkurkunkin markkinoille
runsaasti Jja monipuolisesti kalaa 3ja kalajalosteita, jolloin
ldhimarkkinoille myynnin kannattavuus on laskenut. Rannikolla
kuluttajat usein itse kalastavat tal ostavat kalan suoraan kalas-
tajilta, jolloin kalakaupan jakelu saaristoalueelle tai rannikolle
on kaupunkeja lukuunottamatta kannattamatonta. L&hialueiden suur-
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keittidille myyd&sn l&hinn& fileitd. Tehokkaasti l&himarkkinoita
kdyttdvdt yritykset voivat maksaa kalastajalle paremman hinnan.

Huonoimmassa asemassa ovat yritykset, jotka myyvdt l&hes kaiken
siian kokonaisena ja tuoreena harvoille asiakkaille. Toiminnan
kustannukset ovat pienet, mutta kysynndssd tapahtuviin muutoksiin
ei pystytd vastaamaan, jolloin yritysten vuotuiset katteet ja
kalastajalle maksettavat hinnat j&&vét vékisin alhaisiksi.

5.2.3 Arvioita tulevaisuuden hinnanmuodostuksesta

Vapaakaupan lisddntyessd elintarvikkeiden hintojen arvellaan
laskevan. Kotimaisen kalan laadun, terveellisyyden ja tuoreuden
merkitys kilpailutekij&nd kasvaa. Kalan hintakilpailukykyd voi-
daan kuitenkin parantaa tehostamalla kalakauppaa ja kaupan kustan-
nuksia laskemalla. Tehokkaasti ja monipuolisesti toimivat kalakau-
pat voivat jo nykyisin maksaa kalastajalle parhaimman hinnan
sijlasta.

Merenkurkussa on useita siikaa v#litt#vid ja jalostavia yrityksié.
Useimmiten yritykset jalostavat pienid m&&rid l&himarkkinoilleen
ja myyvdt loput kokonaisina samoille markkinoille. Tehokkaaseen
jalostustoimintaan ei ole varaa eik& edellytyksid raaka-aineen
vidhdisyyden vuoksi. Yksitt#isills yrityksilld ei liioin ole kovin
suuria taloudellisia mahdollisuuksia siian markkinointiin ja tuo-
tekehittelyyn. Yritysten v&listd yhteisty®td on jo jonkin verran
kehitetty, mutta jalostustoimintoja, tuotekehittelyd ja markki-
nointia edelleen keskitt&m#lld sekd yritysten vdlistd tyOnjakoa
parantamalla voidaan kaupan kustannuksia v&hentda.

Siian hinta laskee jyrk#sti saalishuippujen aikana. Kokonaisen
siian pakastaminen on nykyisin taloudellisesti Jjdrkevdd vain
yrityksen omaa savustusta varten. Pd#oman sitomisesta ja pakas-
tamisesta aiheutuvat kustannukset ovat niin suuret, ettd siika
kannattaa mieluummin myyd& halvalla heti tuoreeltaan. Siikafilei-
den pakastus on kannattavampaa, koska fileist& saadaan korkeampi
hinta kuin kokonaisesta kalasta savukalamarkkinoilla, joilla halpa
Kanadansiika m&&rd3 hintatason. Siian hintatasoa voidaan nostaa
saalishuippujen aikana, jos siika pystyt&#n t&118in tehokkaasti ja
nopeasti fileoimaan ja pakastamaan. I- ja II-siikaa voidaan kan-
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nattavasti fileoida k&sin yrityksissd, joilla on ajoittaista tyd-
voimaa nopeasti saatavilla. Kdsinfileointiin erikoistuneet yrityk-
set voivat tdydent&d filevalikoimaansa muilla kalalajeilla, mm.
kirjolohella, hauella, ahvenella, turskalla ja kuhalla. Siian fi-
leerauskoneella voidaan tehokkaasti fileoida III-siikaa. Kannat-
tavuuden edellytyksend on tarpeeksi isot siikam#sr&t, johon p#és-
t&&n vain useamman yrityksen yhteisty®llj.

Tuotekehittelylld voidaan saada uusia markkinoita. Nykyisten
erikoistuotteiden valmistusta ja markkinointia voidaan tehostaa.
Kokonaisen savusiian tuotannossa Merenkurkussa on pitk#t perin-
teet, mutta savujalosteiden kehitt3iminen on vasta alkanut. Yri-
tysten vdlistd tyonjakoa voidaan edelleen parantaa. Tehokkaan
vdhittdiskauppajakelun edellytyksend on Suomessa ollut silakan,
silakkafileiden tai kirjolohen tuotanto ja monipuolisen kala-
tuotevalikoiman tarjoaminen. Kuluttajapakkauksia kehitt&mdlld
voidaan pienidkin kalatuote-erid kuljettaa edullisemmin esim.
muiden elintarvikkeiden kanssa ja tehostaa siian markkinointia.

Ruotsalaisen siian tuonti on wvuoden 1990 heindkuun jdlkeen ollut
tullivapaata. Joesta pyydettyd vaellussiikaa lukuunottamatta
Suomeen tuotiin vield vuonna 1990 hyvin vdh&n ruotsalaista siikaa.
Téhdn on useita syitd. Ruotsalaisten siiankalastus on alhaisen
kalastajahinnan vuoksi ollut kehittym&tont&. Ruotsin siikasaaliit
ajoittuvat myds samanaikaiseksi kotimaisen siian saaliin kanssa ja
siian koko vastaa kotimaista siikaa. Jatkossa Ruotsista saatetaan
tuoda merkittdvid md&rid siikaa ja siikafileitd. Merenkurkun yri-
tyksilld on edullinen asema sijaintinsa, ammattitaitonsa, kielen
ja kauppaperinteiden vuoksi. Halvemman raaka-aineen vuoksi Suomen
kalastajahinnat saattavat jopa aluksi nousta. Jos tuonti yleistyy
hintataso todenndk&isesti laskee.

Siian kalastajahintaan vaikuttavat tulevaisuudessa myds mm. siian
ruokakalakasvatuksen kehittyminen, kalastettavassa siikakannassa
tapahtuvat muutokset, kalastuksen kehitys, mahdolliset s#d&telytoi-
met ja kuluttajien ruokatottumusten muuttuminen. N#itd tekijbitd
ei téssd tutkimuksessa ole arvioitu.

Kalataloudellisessa tutkimuksessa pitdisi kiristyvdd kilpailua
ennakoida tutkimalla kalakaupan kustannusrakennetta, Jjalostus-
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kustannuksia ja kalan laadun kohottamista. Tutkimusten tavoit-
teena tulisi olla selkeiden kustannussddstd- ja tuotekehittelykoh-

teiden osolittaminen.
6 TIIVISTELMA

Tutkimuksen tarkoituksena on selvittdd siian kalastajahinnanmuo-
dostusta Merenkurkun kalatukuissa wvuonna 1990. Tutkimuksessa
selvitetddn hinnanmuodostukseen vaikuttavia tekijditd ja arvi-
oidaan niiden vaikutusta kalastajahintaan.

Tutkimuksen aineistona k&ytettiin kalatukkujen ostomddrd- Ja
hintatietoja sekd saalis- ja tuontitilastoja. Tilastoaineistoa
tdydennettiin Merenkurkun tukkujen kalakauppiaita ja Osterbottens
fiskarférbundin toimihenkil®itd haastattelemalla.

Siika hinnoitellaaan kalatukuissa kokoluokittain. Merenkurkussa
kdytetddn p&ddasiassa kolmea kokoluokkaa, joista isoimmasta (I-
siiasta) maksetaan kalastajalle eniten.

Merenkurkun yritysten ostamat siikamdér&t vaihtelevat voimakkaasti
vuodenaikojen mukaan. Merenkurkun saalishuippu ajoittuu elo-syys-
kuuhun, jolloin vaellussiikaa on runsaiten Merenkurkussa. Loka-
marraskuussa saadaan runsaasti pikkusiikaa. Talvikuukausien sii-

kasaalis on v&hdinen.

Siian keskikalastajahinta oli korkeimmillaan helmi-maaliskuussa ja
kesd-heindkuussa. Kevddlld hinta laski hieman ja elokuussa huomat-
tavasti ollen alhaisimmillaan loka-marraskuussa. Joulukuussa hinta
alkoi hitaasti nousta.

Kalastajien tarjoamien siikamddrien vaikutusta kalastajahintaan
tarkasteltiin vertaamalla tukkujen kuukausittaisia ostomd8rid
keskikalastajahintoihin. Merenkurkun kalatukkujen ostomddrat eivit
etenkddn kev&ddlld ja mybhdissyksylla selitténeet hyvin kalasta-
jahinnanmuodostusta Merenkurkussa. Koko rannikon tukkujen siian
ostomddrdt selittivdt huomattavasti paremmin siian kalastajahin-

nanmuodostusta Merenkurkussa.

Merenkurkun tukkujen kokonaisen siian myyntihintaa verrattiin
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siian kalastajahintaan. Myyntihinnat ja ostohinnat seurasivat
kaikilla kokoluokilla hyvin toisiaan, joten myyntihinta ratkaisee
kuinka paljon kalastajalle voidaan maksaa.

Merenkurkussa on useita kalatukkuja, jalostajia ja vdlittdjid. Me-
renkurkun tukkujen v&listd kilpailua selvitettiin vertaamalla eri
tukkujen kuukausittaisia kalastajahintoja kesken&sn. Siian kilo-
hintojen hinnanvaihteluvdlit yritysten v41ills olivat siian koko-
luokasta ja kuukaudesta riippuen yhdestd kuuteen markkaan. Hin-
tojen erot johtuivat mm. yritysten kuukausittaisista sisddnosto-
médristd, markkina-alueesta, jalostuksesta ja hinnoittelutavasta.

Merenkurkun ulkopuolelta pyydetyt siikam&&r&t selittivit Merenkur-
kun siian kalastajahinnan laskua kev#&114 ja hinnan alhaisuutta
lokakuussa. Kev&&1ld& Merenkurkun eteldpuolelta saadaan runsaasti
I-II-kokoluokkien siikaa. Lokakuussa Per#mereltd ja sisévesiltd
saadaan runsaasti pikkusiikaa.

Kanadasta tuodaan savustuksen raaka-aineeksi wvuosittain noin
miljoona kiloa isoca sijkaa. Tuontim&&rien ja kotimaan saaliiden
vdlilld ei ollut selkedd yhteyttd. Tuontisiika pitdd yllad siika-
markkinoita silloin kun kotimaista siikaa on vdhi#n ja kilpailee
savukalamarkkinoilla kotimaisen III-siian kanssa. Kotimaisia
isomman kokoluokan siikoja ei halvan tuontisiian vuoksi kannata
kdyttdd savustukseen.

Kevatkutuisten kalalajien runsaan tarjonnan wvuoksi siian hinta
reagoi kev#&lld nopeasti siikasaaliiden vdh#iseenkin kasvuun. Lo-
hisaaliiden ja siian kalastajahinnan v&1illd ei ollut selkedid
yhteytt&. Kirjolohen tarjonta marraskuussa selittdd hyvin siian
kalastajahinnan hidasta nousua alkutalvesta.

Tukut eivdt neuvottele tai sovi kalastajien kanssa siian hin-
noista. Merenkurkussa on tukkuja, joissa kalastajat vaikuttavat
yritysten toimintaan omistajina tai j&senin&. T&dllaisten tukkujen
ja muiden tukkujen maksamia siian kalastajahintoja verrattiin toi-
siinsa. Kalastajat eivdt omistuksen kautta voineet turvata parem-
paa hintaa saaliistaan, vaan kalastajien saama hinta mi&rdytyi
ensisijaisesti yrityksen toiminta- ja kilpailukyvysté.
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Tutkimuksen mukaan siian hinta mé&r&ytyy ensisijaisesti mark-
kinoilla kysynnin ja tarjonnan mukaisesti. Merenkurkun yritykset
kilpailuvat sek# osto- ettd myyntimarkkinoilla. Merenkurkun siias-
ta suurin osa myyd&d#n Eteli-Suomen markkinoille. Silleoin kun siian
tarjonta on suurimmillaan joutuvat eri yritykset kilpailemaan sa-
moilla markkinoilla. Kokeneimmat ja/tai siikaa jalostavat yri-
tykset pystyvdt tehokkaimmin k&ytt&m&&n eri siikatuotteiden mark-
kinoita, ja maksamaan kalastajille parempaa hintaa kuin harvoille
asiakkaille siikaa vdlittdvat yritykset.

7 SAMMANDRAG: Sikens fiskarprisbildning i Kvarkenomrédet

Avsikten med undersdkningen #r att utreda sikens fiskarprisbild-
ning i fiskpartihandel i Kvarkenomrédet &r 1990. I unders&kningen
utreds faktorer, som inverkar pd prisbildningen samt uppskattas
deras inverkan pd fiskarpriset.

Undersdkningen bygger pd& uppgifter om partihandlarnas inkdpsmén-
gder och priser samt fdngst- och importstatistik. De statistiska
uppgifterna kompletterades med intervjuer med fiskhandlare och
Osterbottens fiskarférbunds representanter.

Siken prissétts i fiskpartihandeln enligt storleksklass. I Kvar-
kenomr&det anvinds i huvudsak tre storleksklasser. Fiskaren far
det hdgsta priset f&r den stdrsta storleksklassen (I-klass sik).

De ink®pta sikmingderna varierar kraftigt under olika mdnader.
Sikféngsten &r stérst i augusti-september, dd& vandringssiken van-
drar lings Kvarkens kust. Andelen liten sik i fé&ngsten &r stdrst
i oktober-november. Under vinterminaderna &r sikfdéngsterna sma.

Sikens fiskarpris var hégst i februari-mars och juni-juli. P&
vdren sjdnk priset ndgot och kraftigt i augusti. Priset var légst
i oktober-november. I december btrjade priset sakta stiga.

De ink8pta fiskmingdernas inverkan pd& fiskarpriset i Kvarken un-
derstktes genom att j&mfdra partihandelns ménatliga sikinkdp med
det manatliga fiskarpriset. Framfdrallt pd varen och htsten kan
prisbildningen inte f®rklaras med sikinkdpsméngderna i Kvarken.
InkSpsméngderna lings hela kusten korrelerade betydligt bé&ttre med
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Kvarkens fiskarpriser.

Den f&rska ofdrédlade sikens férsdljningspriser j&mfdrdes med fis-
karpriserna. Forsdljningspriset avgdr hur mycket fiskpartihandla-
ren kan betala till fiskaren, eftersom olika storleksklassers for-
sdljnings- och inkGpspriser n#éstan parallelt féljer varandra.

I Kvarkenomrddet finns mdnga fiskpartihandel, -férddlare och -f&r-
medlare. Konkurrensen mellan fiskapartihandeln underséktes genom
att jdmfdra olika fdretags mdnatliga inkdpspriser med varandra.
Variationen mellan fdretagens fiskarpriser var fré&n en till sex
mark beroende pd mdnad och storleksklass. Skillnaderna i priset
beror bl.a. pd foretagens ink&ps- och forddlingsmingder per ménad,
marknader och prissdttningssitt.

Sikfangsterna utanfér Kvarken fdrklarar sikens l&ga pris p& véren
och i oktober. P& vdren féngas mycket I-II-klass sik s&der om
Kvarken. I oktober f&r man mycket sm&sik i Bottenviken och i
insjdomradet.

Det importeras &drligen ca. en miljon kilo sik fr&n Kanada. Den
manatliga importen och den inhemska fangstméngden hade inget sam-
band med varandra. Importsiken hdller r&ksikmarknaderna &ppna d&
det 8r brist pd inhemsk sik, men konkurrerar med den inhemska r&k-
ta III-klassens sik. Det l8nar sig inte att r&ka inhemsk I-II-
klasssens sik, eftersom den importerade stora siken &r sa& billig.

P4 vdren reagerar sikens fiskarpris snabbt p& Okade féngster,
eftersom utbudet av vérlekande fiskarter d& &4r stort. Det fanns
inget mérkbart samband mellan laxfdngsten och sikens fiskarpris.
Utbudet av regnbégslax i november fdrklarar sikens laga pris i
november.

Fiskpartihandlarna férhandlar inte om priset med fiskarna. Fiskar-
na 8r sjdlva deldgare eller medlemmar i mdnga fiskpartiaffdrer i
Kvarkenomrddet. Fiskarpriserna i dessa fdretag och dvriga féretag
jémfdrdes med varandra. Fiskarna kunde inte trygga ett béttre pris
Pd sin sik genom att &dga foretaget, eftersom fdretagets verksam-
hets- och konkurrensfdrméga &r avgbrande for fiskarprisbildningen.
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Undersdkningen visar att sikens pris i fbrsta hand bestédms av
marknaden beroende p8 efterfrdgan och utbud. Fiskpartihandel i
Kvarkenomrddet konkurrerar bade p& ink®ps- och fdrsdljningsmark-
naden. Stérsta delen av Kvarkens sik s&ljs till marknader i Sddra
Finland. D& sikutbudet &r stdrst konkurrerar fdretagen med varan-
dra pd samma marknader. De fdretag, som har den stérsta erfarenhe-
ten och/eller fdrddlar siken, kan effektivast utnyttja marknaden
f6r olika sikprodukter. De kan ocksd betala ett hdgre pris &t
fiskaren &n de foretag, som endast formedlar ofdréddlad sik at fa

kunder.
8 TIEDONANTOJA

Kalakauppiaille esitettiin vain tutkimuksessa julkaistuja yleisid
tilastoja ja kauppiaan omaa yritystd koskevia yksityiskohtaisempia
tietoja. Tulokset yksittdisten yritysten tiedoista on pyritty jul-
kaisemaan sellaisessa muodossa, ettei liikesalaisuuksia paljas-
teta. Yritysten nimid ei esitetd, ja yksittdisid yrityksid kos-
kevat tiedot (kilpailuosassa) esitetd@n sattumanvaraisessa jérjes-

tyksessd.
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